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VORSORGE NACH ISLAMISCHEN PRINZIPIEN FUnf Jahre lang hat die FWU-Gruppe an der Entwicklung von Produkten fir die arabische Welt gearbeitet

Versicherungen nach den Vorschriften der Scharia

CLAUDIA BAUMANN

er Miinchner Finanzdienstleister
D FWU hat es geschafft: Er erhielt,

wovon die groféen Versicherer bis-
lang nur traumen konnen - eine Lizenz zur
Griindung einer Versicherungsgesellschaft
in Saudi-Arabien. Nun kénnen auch dort
Anleger islamischen Glaubens sicher vor-
sorgen.

Den strengen Vorgaben des islamischen
Rechts - unter anderem geregelt im Koran
und der Scharia - entgeht nichts. Danach
diirfen gldubige Muslime nur in Produkte
investieren, die im Einklang mit der Scharia,
der religivsen Pflichtenlehre des Islam, ste-
hen. Tabu ist beispielsweise das Erzielen
von Zinsen. Dagegen ist es moglich, Geld in
Aktien anzulegen, weil sich der Anleger da-
bei auch am unternehmerischen Risiko be-
teiligt und nicht nur Zinsen erhalt. Aus-
geschlossen ist aber das Investieren in Un-
ternehmen, die Alkohol, Tabak, Schweine-
fleisch oder Waffen herstellen oder damit
handeln. Ebenso tabu sind Firmen, die et-
was mit Pornografie oder Gliicksspiel zu tun
haben.

Ein Problem fiir Versicherungsgesell-
schaften besteht in der Tatsache, dass nach
strenger Auslegung auch der Todesfall-
schutz bei einer Lebensversicherung als
Gliicksspiel empfunden wird. Diese Form
des Wettens (Maisir) musste insofern durch
eine neue Konzeption des Risikomanage-
ments ersetzt werden, die sich an den isla-

mischen Prinzipien der gegenseitigen Un-
terstiitzung (Takaful) orientiert. Das Ergeb-
nis ist ein komplexes und neuartiges Risi-
komanagementsystem (Retakaful), das ei-
ne Weltneuheit im Riickversicherungs-
bereich darstellt.

Dass deutlich mehr dazugehort, als nur
ein neues Produkt zu gestalten, zeigte sich
beim Euromoney-Kongress vor wenigen
Tagen in London zum Thema Islamic Ban-
king. Bislang haben nur wenige internatio-
nale Anbieter der Banken-, Versicherungs-

und Investmentbranche den Weg in dieses
duferst attraktive Geschaftsfeld gefunden.
Dabei wéchst der Markt fiir Scharia-konfor-
me Produkte fur die mehr als 1,3 Milliarden
strengglaubigen Muslime sprunghaft. An-
ders die FWU AG: Ihr wurde im Rahmen des
Islamic Finance Award 2007 die Auszeich-
nung als weltweit ,bester Anbieter isla-
mischer Lebensversicherungen® verliehen.
Mehr als funf Jahre hat Dr. Manfred Dirrhei-
mer als Vorstandsvorsitzender der FWU-
Gruppe mit seinem Team an diesem Erfolg
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gearbeitet und in dieser Zeit ein Netzwerk
renommierter arabischer Partner aufgebaut.
Wie kaum ein anderer hat er sich zudem mit
den Lebensumstédnden und Verhaltenswei-
sen dieser Menschen im Nahen Osten be-
schaftigt.

Mit dieser Preisverleihung wiirdigte Eu-
romoney sowoh! die Transparenz der In-
vestmentstruktur, die Einhaltung der Vor-
gaben der Scharia wie auch die internetba-
sierten Umsetzungen. Als weitere Begriin-
dung fiir die Auszeichnung wurden die fle-

xible Ausgestaltung der einzelnen Produk-
te, die strategische Allianz mit einer fithren-
den Bank in Saudi-Arabien, der National
Commercial Bank (NCB), sowie der Beitrag
der FWU zur weiteren Bekanntmachung
des Marktes von Takaful-Produkten ge-
nannt. Die FWU konnte diese Auszeich-
nung vor namhaften internationalen Ver-
sicherungen und Investmentbanken flir
sich behaupten.

Dieser Erfolgunterstuitzt gleichzeitig die
strategische Ausrichtung des Unterneh-
mens, das Wachstum in Dubai, Saudi-Ara-
bien und Malaysia mit sogenannten Taka-
ful-Policen auszubauen und weitere Lander
zu erschliefen. Fiinf neue Bankpartner will
Dirrheimer allein in diesem Jahr fiir sein
Haus erschlieften. Erst im November letzten
Jahres war die FWU als einziges deutsches
Unternehmen in den Islamic Financial Ser-
vices Board aufgenommen worden. Das
Gremium ist zustandig fiir die Uberpriifung
und Weiterentwicklung von islamischen Fi-
nanzproduktstandards.

L FWU-Takaful-Policen sind sowohl
vom Bedingungswerk als auch unter wirt-
schaftlichen Leistungsmerkmalen voll kon-
kurrenzfahig, verglichen mit konventionel-
len Policen. Das zeigt sich unter anderem
daran, dass 31 Prozent der bisherigen Ver-
sicherungsnehmer nicht-islamischen Glau-
bens sind“, meint Manfred Dirrheimer. Die
FWU AG, die ihre Takaful-Policen im Nahen
Osten bislang ausschlieBlich tiber Bank-
schalter anbietet, verzichtet dabei auf jegli-
che Form der Gesundheitspriifung - auch

Vorerkrankungen oder laufende Erkran-
kungen fiihren nicht zur Ablehnung, Einzi-
ge Voraussetzung: Der Versicherungsfall
aufgrund dieser Erkrankung darf nicht in
den ersten drei Jahren nach Abschluss des
Vertrages eintreten. ,Die Kunden konnen
innerhalb einer Viertelstunde einen Ver-
tragsabschluss tétigen, inklusive des kom-
pletten Policenausdrucks*, erldutert Dirr-
heimer.

Moglich wird dies nur durch ein aus-
gereiftes, internetbasiertes DV-System, des-
sen ,Rechenkern® in Miinchen, im Stamm-
haus der FWU AG, steht. Das sichert gleich-
zeitig Arbeitsplédtze in Deutschland. Zudem
hat die Entwicklung in Arabien auch &u-
Rerst interessante Auswirkungen auf das
Abwicklungssystem in Europa. So profitie-
ren die hiesigen Vertriebspartner von einem
hoch effektiven Computersystem. Nach ei-
nem gelungenen Start in Dubai und Abu
Dhabi, wo innerhalb sehr kurzer Zeit bereits
8000 Policen verkauft werden konnten,
startet das Miinchner Unternehmen daher
auch in Saudi-Arabien mit grofen
Erwartungen. Die Schnelligkeit der Markt-
erschliefung dirfte sich damit auch hier
auszahlen. a

IMPRESSUM
Verantwortlich fur die Verlagssonder-
seite INNOVATIVE KAPITALANLAGEN:

Peter Henning, Wiesbaden



